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Фонд за технологични инвестиции 
Формуляр за предварителна информация
Този формуляр се попълва от физически лица или организации, които желаят да представят иновативната си технология или проект за оценяване на потенциала за инвестиции в рамките на проект Фонд за интелектуална собственост в Югоизточна Европа. 

Шреди попълване на формуляра, проведете консултации с екипа на Фондация Европерспективи с цел да се информирате за какво е предназначена предоставената от Вас информация. 
Стъпка 1 – Дани за кандидата 
Име на кандидата (физическо лице или организация)
Адрес 
Лоце за контакт 
Телфон
Еmail
Website URL (ако е налице)
Стъпка 2 – Описание на проекта
Описание на продукта, процеса, услугата?
Какво е иноватино в продукта, процеса, услугата? 
На какъв етап на развитие е иновацията и за какви цели търсите финансиране или подкрепа?
Има ли защита (или може ли да се защити) иновацията чрез патент или в случай на  know-how чрез защита на търговска тайна?  Моля представете накратко Вашата стратегия и текущото състояние:
Ако проектът зависи от използването на чужда интелектуална собственост, мпля опишете споразуменията и договорености, които имате с цел нейното използване:
Какви дейности трябва да се изпълнят за преминаване на иновацията от текущото състояние до готовност за  промишлено производство или за използване от клиенти? Кои са основните  технически и технологични предизвикателства за преодоляване с цел постигане  на краен резултат?
Стъпка 3 – Опишете пазарните възможности (максимум 1 стр.)
Търсене на пазара: Опишете проблемите на клиентите, които решавате и/или търсенето на пазара за продукта, процеса, услугата
Целеви пазари: Определете целевия пазар. Кои са вашите клиенти?  
Размер на пазара: Какъв е размерът на пазара? Опишете основните допускания.  
Бариери при навлизане на пазара: Какви са основните предизвикателства при навлизането на пазара и как ще ги преодолеете?
Стъпка 4 - Commercial Plan and Potential  (maximum one page)
Value Proposition: Why does the customer want to buy the product, process or service?  What are their primary motivators? Describe any existing interest from customers.

Execution Plan: Explain how you will get your product, process or services to market. What is your strategy and what are the key challenges you may face.
Evidence of Technical Veracity: What evidence do you have to confirm the functionality and/or technical viability of your product, process or service?

Стъпка 5 – Опишете Вашите управленски умения (макс. 1 стр.)
Какъв опит имате в тази сфера?
Какъв опит имате с пазара?
Какъв опит имате при въвеждане на такива продукти на пазара?
Имате ли нужда да Ви бъде предоставен допълнителен опит и капацитет и в коя сфера?  







